Weicon sieht Chancen
auch in baltischen Staaten

Hohe einstellige Wachstumsraten beim Umsatz

-jst- Hannover. Martin
Adammer, Vertriebsleiter In-
land bei der Weicon GmbH &
Co. KG (Miinster), freut sich
iiber den wachsenden Aus-
landeranteil an den Besu-
chern der Hannover-Messe:
,Ein Viertel der Gespréche ha-
ben wird mit auslandischen
Besuchern gefiihrt. Fir uns,
die wir inzwischen in 65 Lan-
der exportieren, ist das sehr
wichtig”, sagte Addmmer ges-
tern.

Weicon, deren Palette an
Spezialprodukten vor allem
Industrieklebstoffe und Pro-
dukte fiir die Wartung um-

fasst, macht 30 Prozent des
Umsatzes im Ausland. Und
der Umsatz wichst: Der Ver-
triebsleiter nannte ,,hohe ein-
stellige Wachstumsraten“. Ex-
pansionschancen sieht Addam-
mer auch in baltischen
Staaten: ,Mehr als in Russ-
land, weil die Mitgliedschaft
der Balten-Staaten in der EU
einiges erleichtert.*

Die Beteiligung an der Han-
nover-Messe hat bei Weicon
Tradition. Laut Addmmer war
ein  Vorgdngerunternehmen
bereits im Jahr 1957 unter den
Ausstellern in der Nieder-
sachsen-Metropole.



